מייל המשך לאחר הרצאות שיווק באינטרנט

שלום שוב,

· ראשית אני רוצה להודות לך על השתתפותך במפגש ההעשרה בנושא: שיווק באינטרנט.
· כיועץ אסטרטגי בחברה שמחזיקה בדגל הישימות של התכנון האסטרטגי שלה, חשוב לי מאוד כי המשתתפים בהרצאות השונות שאני מעביר, יקבלו ערך אמיתי מהן, ושההרצאה תתורגם למעשים ולשיפור ברווחיות העסק.

· מתוך הכרה שפעמים רבות, נשכחים כל הרעיונות הטובים שעלו במוח המשתתפים, אני מציע לך להקדיש חמש דקות לשיפורים שאתה רוצה להכניס באתר או במערכת השיווק בחברה בכלל.
· לשם כך הכנתי כמה Action Items שיעזרו לך בתכנון העבודה. בהתאם לגודל הארגון שלך ולתפקידך בו, את/ה יכול/ה לבצע אותם בעצמך, או להאציל סמכויות על גורמים רלוונטים בארגון ולוודא קיום המשימות. את ה- Action Items, ניתן למצוא במסמך המצורף.

נקודה אחרונה למחשבה:

במפגש ההעשרה של איגוד האינטרנט הישראלי, נפגשנו לכאורה רק פעם אחת. אך באמצעות שימוש בדואל מקדים להרצאה, ובדואל הנוכחי, יצרתי מהמפגש הבודד, סדרה של שלושה מפגשים. זהו אחד מכוחותיו של הדואר האלקטרוני. לו רציתי להטמיע מסר מסוים, הייתי מדגיש אותו בכל אחד משלושת המפגשים, והאפקטיביות של המסר הייתה נקלטת בצורה טובה יותר מאשר במפגש בודד.

למעשה, אכן  יש מסר כזה: יש להקדיש זמן: לתכנן את המטרות של האתר, למדוד עמידה בהן ולשפר כל הזמן.

על כן, תכנן את האסטרטגיה של האתר, מלא את הרשימה המצורפת לדוא"ל זה ובהמשך, ספר לי על הצלחותיך.

בברכה,

אריאל הוכשטדט

